
売れる商品づくり（競争力、市場性、販路）

◆競争力
・木工品に見えないような表面加工を施し、従来にないイン
テリアアクセサリーとしての魅力を表現している製品を支
えているのは、同社の保有する独自の「小さな木材パー
ツ」の加工技術と塗装技術、設備及び経験である。

◆市場性
・従来製品にはない機能性を重視しながらも、デザイン性、
ファッション性を重視したメンズ向け木製インテリアアクセ
サリーの製品開発はニーズがあり、異素材と組み合わせ
た新しいコンセプト商品はバイヤーからの評価が高い。

◆販路
・「素材」、「デザイン」、「色」にこだわりを持つ20歳代後半か
ら50歳代の顧客や贈答用品をターゲットとしており、デ
パート、文具ステーショナリーグッズ専門店、インテリア雑
貨、セレクトショップを中心に販路開拓を行う。

事業名 ： 素材である「木」を生かしたインテリアアクセサリー“M ｓｃｏｏp”の
開発並びに販売

事業概要（新たな活用の視点）

・諸富家具・建具で培った技術を活用し「好きなものに囲まれて暮らす喜び」をテーマとして、
木の素材を生かした機能に癒し・遊び心を付加し、異素材と融合させた従来の木製品小物
にはない「新しい価値観」を持つインテリアアクセサリーの開発、販売を行う。

３類型 鉱工業品 番号 ３

地域資源名 諸富家具・建具 認定日 平成２２年１月２９日

地 域 佐賀県神埼市 所管省庁 経済産業省

地域資源における関係事業者との連携

・製品開発、生産システムの構築及び販路開拓等について佐賀県中小企業団体中央会や地
域力連携拠点、協力会社並びにデザイナー事務所と連携して行う。

所在地 ： 佐賀県神埼市千代田町柳島
１２６５－１

会社名 ： 有限会社ミマツ工芸

連絡先 ： ＴＥＬ：0952-44-2455
ＦＡＸ：0952-44-2469

【既存商品】


